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SI INNOVAMOS, PERO 

NO PROTEGEMOS, 
 
 

 DESECHAMOS TALENTO, 
VENTAJA COMPETITIVA, 

VALOR y BENEFICIOS 



PROTECCIÓN 
VENTAJA 

COMPETITIVA 



El proceso de innovación  
y la Propiedad Industrial 

• Títulos de propiedad industrial: 

ETAPAS: 
• Patentes 

• Modelos de Utilidad 
INVESTIGACIÓN Y 
DESARROLLO   

• Diseños Industriales 
DISEÑO 

• Marcas 

• Nombres Comerciales 
DISTRIBUCIÓN 

COMERCIAL  



Defensa de secretos 
comerciales y la 
información confidencial 

Obtención de los 
derechos de protección 
PI 
 
 

IDEA INVESTIGACION Y 
DESARROLLO 

IMPLEMENTACIÓN 
 
COMERCIALIZACIÓN 

Cumplimiento 
derechos de PI 

MERCADO 
Acuerdos o 
cláusulas de 
confidencialidad 

Medidas de 
seguridad 

Presentación de 
patentes, modelos de 
utilidad, diseños, etc. 

Presentación de 
marcas 

El proceso de innovación  
y la Propiedad Industrial 



Gestión de la innovación: política 
estratégica de Propiedad Industrial 

 Proteger por PI 
¿? 

En dónde ¿? 

Fabricar o 
licenciar ¿? 

Defensa de los 
derechos 
propios 

Vigilancia de 
los derechos 
de terceros 

Vigilancia 
tecnológica 



Valor de la Propiedad 
Industrial 

Valor legal: barrera frente a los 
competidores 

Valor económico: bien 
intangible, sistemas de 
valoración complejos 

Valor información:  
tecnología, información 
empresarial , mercados 



Cobertura territorial y temporal de la protección 

• PROBLEMA: los títulos de Propiedad Industrial (patentes, 
marcas, etc.) sólo protegen en el territorio de cada 
Estado 

• DESDE UN PRINCIPIO, hay que pensar en extender la 
protección a: 
– Países mercados actuales y potenciales 

– Países de los suministradores y fabricantes del sector 

CASO REAL  



Para registrar en el extranjero 

PLAZO PARA EFECTUAR  NUEVAS SOLICITUDES DE TÍTULOS 
DE PROPIEDAD INDUSTRIAL EN OTROS PAISES BASADOS EN 

UN REGISTRO NACIONAL ANTERIOR  

 12 MESES PARA PATENTES Y MODELOS DE UTILIDAD 

6 MESES PARA MARCAS Y DISEÑOS     

¿Qué es la “PRIORIDAD”? 

“FAMILIA” DE TÍTULOS DE P.I. 
Patentes 
Diseños 
Marcas 



Razones para patentar 
Obtener sólida 
posición en el 
mercado y ventaja 
competitiva: 

• Una patente concede a su 
titular el derecho exclusivo 
de impedir a otros que 
utilicen comercialmente la 
invención patentada, 
reduciendo de este modo 
la incertidumbre, el riesgo 
y la competencia de 
imitadores. 

Aumentar los 
beneficios y mejorar 
rendimiento de 
inversiones.  

• Si una empresa invierte 
tiempo y dinero en I+D, la 
protección por patente de 
las invenciones resultantes 
contribuirá a recuperar 
gastos y obtener mayor 
rendimiento de las 
inversiones. 

Obtener ingresos 
adicionales 
procedentes de la 
concesión de  
licencias o cesiones 

Licenciar: ceder sus 
derechos sobre la 
invención a otros a 
cambio de sumas 
fijas y/o regalías, a fin 
de generar ingresos 
adicionales para la 
empresa. 



Alternativas a las patentes Fuente EPO Patent Kit  

• Es barato. 

• Se evita que otros patenten la misma 

invención. 

• No otorga exclusividad. 
• Se revela la invención a los competidores. 

• Barato (pero existe el coste de mantener la 
confidencialidad). 

• No se revela la invención. 

• No existe protección contra la ingeniería inversa 
o reproducción de la invención. 

• Es difícil exigir mantenerlo. 
• Los “secretos" suelen filtrarse bastante rápido. 

• No requiere ningún esfuerzo. 

• No otorga exclusividad. 
• A menudo los competidores se enteran de los 

detalles. 

Divulgación de información (publicación) 

Secreto (crear un secreto industrial) 

No hacer nada 



PATENTE NACIONAL alrededor de 2.000 Eur 

PATENTE EUROPEA Alrededor de 5.000 Eur 
(solicitud para 7 países) 

COSTE 

MODELO UTILIDAD alrededor de 200 Eur 

PROCEDIMIENTO PCT FASE INTERNACIONAL (solicitud): 
alrededor de 3.000 Eur 
FASES NACIONALES: alrededor de 
33.000 euros (10 estados) 

Anualmente 

PAGO DE TASAS 



Costes aproximados 

 PATENTE NACIONAL: Costes de tasas de tramitación, con un valor medio 
de anualidades y excluyendo costes de agentes: Entre 2.000 – 2.500 euros 

 
 MODELO DE UTILIDAD: Aprox. 200 € 
 
 PATENTE EUROPEA: Costes de tasas de tramitación incluyendo 

validaciones mínimo unos 5.000 euros y luego multiplicaría al menos por 
1.000 por cada país y valor promedio de anualidades. Para 8 países serían 
aprox. 13.000 euros más agentes. 

 
 PCT: Tramitación 3.000 euros. Y por cada país mínimo 3.000 euros 

adicionales ya que el sesgo del PCT son los países más importantes en los 
que hay que hacer la tramitación completa más las anualidades. Luego 
para 10 países serían 33.000 euros más agentes. 



LEY 24/2015 DE PATENTES  

Apoyo a PYME y emprendedores: 

• tasa de solicitud de Patente o Modelo de utilidad 

• tasa realización del Informe sobre el Estado de la Técnica 

• tasa realización Examen 

• tasas mantenimiento: 3 primeras anualidades  

reducción de un 50%: 



POSIBLE ESTRATEGIA 

PATENTE O MU  
NACIONAL 

FUENTE: IP4INNO 





Valor económico: Explotación de títulos de PI 

Explotación Directa 

 Producción Propia 

 Exclusividad en el mercado 

Transferencia de tecnología 

 Cesión 

 Licencia 

 Hipoteca mobiliaria 

 Usufructo 



http://www.oepm.es/es/propiedad_industrial/transferencia_de_tecnologia/Modelos_de_Contratos/index.html


http://www.oepm.es/es/propiedad_industrial/PI_PYME/index.html




Programa de la OEPM de subvenciones para fomento de 
patentes y modelos de utilidad en el exterior - Año 2016 

Crédito presupuestario:4.350.000 € 

 

Objetivo: Fomento de solicitudes de patentes y modelos de utilidad en el 
exterior para mejorar la competitividad de las empresas en el mercado de 
fuera de España: internacionalización. 

 
Destinatarios: Empresas, Personas físicas y Organismos Públicos 

 

Concepto subvencionable: 

- Extensiones de una patente o modelo de utilidad español ante oficinas extranjeras (solicitud, 
búsqueda, examen, concesión y traducciones).  

- Vía PCT: Solicitud, búsqueda y examen preliminar siempre que la OEPM haya sido Oficina 
receptora, ISA o IPEA.  

- Vía europea: Solicitud, búsqueda, exceso de reivindicaciones, examen, concesión, anualidades, 
validaciones en otros países y traducciones siempre que la OEPM haya sido Oficina receptora o que 
tenga prioridad española. 

- Subvencionable hasta el 70% de la cuantía y el 80% para PYME y persona física 



Programa de la OEPM de subvenciones para fomento de 
patentes y modelos de utilidad españoles - Año 2016 

Crédito presupuestario: 231.900 € 

Objetivo: Apoyar financieramente el acceso a la Propiedad Industrial de la PYME 
y de las personas físicas con el fin de mejorar sus condiciones competitivas. 

Destinatarios: Pymes y personas físicas con excepción de aquellos que hayan 
solicitado el aplazamiento del pago de tasas. 

Concepto subvencionable: Tasa de solicitud de un modelo de utilidad y Tasa de 
solicitud y del Informe sobre el Estado de la Técnica de una solicitud de patente 
nacional. Dichas  solicitudes deben haberse presentado ante la OEPM y no tener 

una prioridad nacional anterior. Dichas solicitudes se subvencionarán una vez 
que la patente o el modelo de utilidad haya sido publicado (2011 y hasta 24 de 

abril de 2014). Subvencionable hasta el 90% de la cuantía. 



1º 
OBTENCIÓN 

DE UNA  
INNOVACIÓN 

2º 
PROTECCIÓN 

DE LA 
INNOVACIÓN 

3º 
VIGILANCIA 
DEL SECTOR 

PI como 
fuente de 

Información 



 Servicios de información OEPM 

Boletines VT 
Alertas Tecnológicas 

Servicios de IT 





http://www.oepm.es/export/sites/oepm/comun/documentos_relacionados/Publicaciones/monografias/LaPropiedadIndustrialInfluenciaExitoEmpresarial.pdf


ROTOR 





















• Antes de iniciar un proyecto: hacer un estudio previo de la 
competencia y de la tecnología existente. 

• Mantener la vigilancia  en el sector de manera periódica 

• Una vez desarrollado el proyecto: 

• Estudiar la política de protección industrial más conveniente 
(patentes, modelos de utilidad, diseños, signos distintivos). 

• Decidir el alcance de la protección: nacional, comunitaria, 
internacional… 

• Asesorarnos e informarnos antes de cualquier decisión 

Conclusiones  



MUCHAS 

GRACIAS ! 
 



Oficina Española de Patentes y Marcas (OEPM) 




